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一场招生组与中介机构的暗战
。“你就是想把我家孩子‘骗’到你们学校。”面前家长的嗓门逐渐提高，我的话全被堵了回去
，“上个985又能怎么样，我亲戚家孩子不还是找不到工作，去个小超市卖货，有什么出息。”

我一时语塞，四下张望，终于在找到了这场“争锋”的焦点——一旁沉默的男孩。

他几次张了张嘴，却始终没插上话。在别人打量的目光里，他的头越来越低，指节泛白，紧紧攥
着2025年高考一分一段表——他考了个好成绩，全省一百三十多名。

这个位次去985院校完全没问题，我们每年在该省的招生位次通常是全省前600名。

“我们准备报个公费师范生，毕业就能有‘铁饭碗’。”话音未落，男孩被家长一把拽到身后。
我看不清他的表情，但清楚地记得，十几分钟前，他悄悄拉过我，小声说：“我想学航空航天相
关专业。”

灼灼烈日，晃得人睁不开眼，我在心里叹了口气，正准备继续开口，对方却并不“恋战”，眼看
“赢”了这场半个多小时的拉锯战，转头就走。

我不忍心，快步上前，把招生手册递给他们，让对方有想法随时给我打电话。家长随手一接、扔
进袋子——里面还塞着不同学校、花花绿绿的招生简章，而被小心拿在手里的，却是一张志愿填
报中介机构的宣传单。

“全程委托、一对一服务”“高考志愿＋职业规划双护航”⋯⋯我早就听说过当地中介机构的兴
盛，很多时候，家长对他们的信任甚至远超招生老师。

这是一座西北小城。从2021年起，每年6月，我们都会从天津出发，途径一望无际的平原、绵延
起伏的山脉、千沟万壑的高原，这里没有潮湿黏腻的空气，碧空、凉风、艳阳，以及当地孩子们
亮晶晶的眼睛，共同构成了我对这里的初印象。

五年前，高考出分前夜，我们风尘仆仆、终于赶到这里重点中学旁的酒店，初来乍到的期待与忐
忑还未消散，就被前台工作人员给了“当头一棒”。

“你们是技校的老师吗？”

                                                   1 / 4



 

我告诉他，我们是来自XX大学的招生老师。

对方摇了摇头，掏出手机搜了搜，脸上露出惊讶的神色：“你们985大学也要招生吗？这不得是
大家上赶着报名。”

我不知道如何回答。一问一答间，我的兴奋被冲散了大半，隐忧浮上心头：当地人似乎对高校和
招生工作并不熟悉。

现实印证了我的猜想。

出分当天，我们早早前往重点中学“摆摊”，却发现校门口早就站满了人，手里还拿着厚厚一沓
宣传单。

他们是谁？我竖起耳朵，听着其他老师的小声议论。原来这都是高考志愿填报中介，据说收费高
昂，但能一对一辅导，保证录取个好大学，因此也得到不少家长的追捧。

天下没有免费的午餐。我在心里暗自思索，不知道这些人的专业水平如何，毕竟我们这些招生老
师可都是“培训上岗”，只有在测试中达到90分，才能来做招生工作。

进学校前，我忍不住回头，只见已有不少家长围了上去，拿着宣传单，聚精会神听着对方讲解。

五年里，这一幕在我面前反复上演。在招生现场，我总能看到这些宣传单。而看不见的角落里，
一场招生组、高校、中介机构的暗战正酣，我们在明，他们在暗，反复拉扯。

2025年，新的变数出现——当地开始实行新高考改革，取消文理分科，填报志愿的规则也发生变
化。

对我来说，这也是个新的挑战。

专业级差、单科限制、体检要求⋯⋯不仅做的功课越来越多，和家长要介绍、解释的东西也更加
复杂：什么是滑档、什么是退档，哪类学生建议走国家专项，怎样填报这45个志愿更加稳妥。

说实话，作为招生老师，我们都明白，要使出浑身解数，争取更好的生源。

于是，三方阵营中也悄然出现了分化。

我不止一次听说过，某些高校为了抢生源，不惜给出了王牌专业、百分百保研等口头承诺，有的
甚至和家长签了合同，不过这些约定没有法律效力，最后不过一纸空文；还有的学校彼此拉踩，
当听到家长表达了对某个高校、专业的好感时，当即爆料对方“黑历史”。

每次听闻这些闹剧，我都哭笑不得。“对手”还在虎视眈眈，招生组内部就有了裂痕。

而当招生工作进入后期，互黑大战也愈发白热化。我更加担心，这会不会动摇家长的信任？原本
多数家长就认为，招生老师不过“王婆卖瓜”，只为了完成KPI。我看着他们穿梭于不同的高校
摊位，想着多打听、多了解，却意外目睹高校间的拉踩。
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这不是给了中介可乘之机吗？我又气又急。

但很快我就发现，中介的日子也不好过。网络的普及，尤其AI的发展，给他们也带来了新的难题
。

坐在摊位前，我听到家长们开始频繁地提及网红老师：XXX建议与其上个985，不如选择行业特
色型211；XXX说了这类专业早就不行了，现在得下注XXX专业；甚至还断言，XXX类孩子就是
干XX的料。

太荒唐了，我暗自吐槽，这些“专业老师”摆本书、架个板子，就敢开直播，在线指导志愿报考
，还有的打着免费、专家的旗号搅混水，只为了收割家长们的焦虑，从中捞一桶金。

今年来，我发现还有家长开始用AI报志愿，他们输入成绩、省份、志趣，就能收获一份定制化方
案，然后拿着建议去对应高校精准沟通咨询。

能让家长们多一个信息渠道，多了解一些招生信息，其实是个好事情。不过，当有家长拿着“网
红”或AI的建议找到我时，我还是会多提两嘴，别盲目相信，真正靠谱的只有自己。当然，我也
会大力“推销”教育部的阳光高考网，这里汇集了更多权威、透明的招生信息，只不过被淹没在
营销的声浪下，鲜为人知。

参加招生工作的五年里，我经历过好言相劝、不为所动的无力，体会过被质疑、被不信任的无奈
，也有过和中介机构的暗中较劲。但最深的感受依旧是：可怜天下父母心。

绝大多数时刻，我清晰地感受着家长越来越焦虑的情绪。每天来咨询的家长问我最多的几个问题
，无外乎就业率、保研率、转专业难度。在变动的大环境中，他们急切地为孩子寻找着确定的、
光明的未来。

我能理解这份焦虑。毕竟在绝大多数人心中，高考是他们能帮孩子“逆天改命”的最后机会。

而能给他们安全感的所有数字，最终都指向就业。

因此，“入学即上岸”的公费师范生始终吃香，能进“国家电网”的电气工程专业和“挣大钱”
的计算机专业依旧坚挺，近年爆火的AI带动了人工智能、精密仪器专业的走红，而偏应用类的工
科专业也成了这代家长眼中的香饽饽。

但风光的背面，是更多专业的没落：生化环材沦为“四大天坑”，基础科学更是成了昨日黄花。

我也常常感到困惑，到底什么才是“好专业”？作为一所老牌985院校，我们的化学、物理等基
础学科实力雄厚，但尽管我们尽力宣传，却依旧无法成为家长心中的最佳选择。

西北的夏天并不炎热，但结束一天的招生宣传，我依旧沁出薄汗、口干舌燥。

收拾好东西，往外走时，我一边接听家长电话，一边感觉手里被塞了张纸——原来是中介机构的
宣传单。

我笑不出来。抬头远望，碧空如洗，今年的招生工作已经结束，那个想报考航空航天专业的男生
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，我最终没等到他的电话。

（文中“我”为天津某高校招生老师）

 

作者：赵宇彤,宋亚峰 来源：中国科学报
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