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一位北大力学博士的跨界创业路
。将类似电子体温计的设备轻触眼部，伴随一声轻响，眼压数据就实时显示在设备屏幕上⋯⋯

AI眼压管理系统展示。受访者供图

 

近日，在一场创业比赛现场，浙江理工大学特聘教授、杭州小鹰锐视科技有限公司（以下简称小
鹰锐视）创始人付际向评委展示了团队开发的一款手持设备。看似简单的操作背后，是全球超过
8000万青光眼患者与“沉默的视力小偷”之间漫长的斗争。
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“我们开发的人工智能（AI）眼压管理系统，就是要让测眼压像量血压一样简单，重塑青光眼的
管理模式。这款设备的价格将是进口设备的三分之一到四分之一，而且在使用便捷性和抗干扰能
力上表现更强。”付际说。

从2016年北京大学力学专业博士毕业到如今投身眼科医疗器械领域创业，付际的跨界并非偶然。
他始终没有背离自己的初心：用工程思维破解真实世界的医学难题。

今年10月，小鹰锐视宣布完成天使轮融资，进一步推动无创眼压诊疗技术的商业化进程。事实上
，这并非公司首次吸引资本关注。早在今年4月，小鹰锐视就曾获得奇伦创投的早期投资。从实
验室到临床应用，付际一步步将精准、可及的青光眼管理带入现实。

找到有商业价值的“金钉子”

在北京大学攻读博士期间，付际聚焦于力学领域，通过传感器测量乳腺癌结节引发的组织器官力
学性质变化。他参与了不少医工交叉课题，并发现力学在医学中有大量未被开发的应用场景。

毕业后，他加入一家创业公司，一干就是6年，见证了公司从研发到注册上市。2023年，他决定
走出舒适区，创立属于自己的事业。

付际。受访者供图

在浙江理工大学和外部投资人的支持下，付际在2024年正式启动自己的产学研项目。创业初期，
他面临的最大难题不是技术，而是方向。
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“我们手上有锤子，但不能见钉子就砸。”付际说，“我们得找到那个既符合技术优势，又有商
业价值的‘金钉子’。”

经过深入调研，付际将目光锁定在青光眼的研究领域。他告诉《中国科学报》，目前全球有超过
8000万的青光眼患者，该病是引起失明的第二大疾病。青光眼由于眼压过高，压迫视神经，而导
致视野受损。它本质上是一个流体力学问题，也就是房水循环失衡导致的。

更关键的是，青光眼的临床痛点显著：传统眼压计进行测量依赖医生操作熟练度和患者配合度，
进口设备价格高昂，基层医疗机构和普通患者难以负担。

基于上述临床需求的痛点，小鹰锐视的首款产品AI眼压计的研发聚焦于“对准”这个关键难题。
团队通过结合AI视觉识别与非线性力学模型，实现了自动对位与高精度测量，将因角膜厚度差异
导致的误差从10%以上降至3%以内。

针对中重度患者，团队研发出基于聚焦超声的睫状体成形术，通过AI技术引导聚焦超声对准主导
房水分泌的睫状体组织，实现对房水分泌的精准调节，实现对青光眼患者眼压的毫米汞柱级控制
。

基于上述技术，小鹰锐视通过AI实时分析眼压趋势、异常时自动预警，形成“感知—计算—执行
”的闭环管理系统，推动青光眼管理迈向智能化。

不仅要“准”，还要“快”和“无感”

当产品进入试产阶段，真正的挑战才刚开始。

最早一批AI眼压计发给代理商后，反馈很快来了。“你们这设备在仓库放两三个月就没电了，我
们怎么卖？”付际愣住了。在实验室里，他们从没考虑过“仓储续航”这个问题。

付际回忆道：“我们原先的电源方案完全不行，整个电路板全部重做。”为此，团队连夜加班，
换方案、改设计、重新测试，最终实现了“仓库零耗电”。

另一个问题是算法。在实验室里，测量对象是静止的、水平的，但到了现实应用，宠物眼压计面
对的是活蹦乱跳的猫和狗，角度千奇百怪。“我们必须让算法具备强抗干扰能力，在任意角度、
任意时刻都需要保证测量的准确性，这个技术难点至今还在优化中。”付际坦言。

那段时间，付际频繁出入医院门诊，以“产品经理”的身份近距离观察需求。他在浙江大学医学
院附属第二医院、温州医科大学眼视光医院跟诊，与医生、患者交流，一跟就是两周。

“有一次，我看到一个小孩测眼压，哭得撕心裂肺，妈妈和医生轮流哄，花了十分钟才测完。”
付际感叹道，“那一刻我意识到，我们不仅要准，测试过程还要快、要无感，让孩子不再痛苦。
”

付际还建立了一个青光眼患者交流群，如今已有近400人。他通过公众号“鹰眼研究所”持续输
出科普内容，积累了一大批患者与医生粉丝。

这些互动，让付际更坚定地推进“高性价比”产品策略。“这个疾病影响了太多人。中国青光眼
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手术5年有效率约60%，40%的人会复发甚至失明。我们要做的是一款国产原创医疗器械，其在性
能超过进口设备的前提下，价格只有进口设备三分之一甚至更低。”他说。

“这是一门可持续的生意”

小鹰锐视的快速发展得益于高校与政府的协同支持。浙江理工大学的成果转化政策，让付际少了
许多顾虑。学校积极支持教师开展产学研研究，通过知识产权转让程序成立了成果转化载体公司
，资本运作更方便。杭州市政府则提供了启动资金与概念验证资金，为想法落地创造了条件。

同时，作为研究生导师，付际在招生时就明确方向：“我会问学生想做工程研究还是基础研究。
愿意解决公司产业化中的工程问题的，就把产品的算法、机械设计、材料中的关键课题作为他们
的方向；愿意从事基础研究的，我也会带着他们从事前沿科研工作。”

2024年春夏之交，付际带着一份详尽的商业计划书，开始见投资人。他把市场算得清清楚楚：中
国青光眼患者规模、发病率、诊疗渗透率、竞品价格、渠道成本、利润空间⋯⋯他甚至做了一个
财务模型，推演公司未来5年的成长路径。

“我得证明，这是一门可持续的生意。”付际说。最终，从2024年夏天开始到2025年10月结束，
小鹰锐视连续完成了种子轮和天使轮融资，总融资金额近千万元。投资人中，有不少是曾经合作
过的老熟人。“他们信我，不是因为我是教授，而是因为我算得清、说得明、做得实。”

当被问到是否在创业过程中经历过“至暗时刻”时，付际坦言：“目前还没有，但我知道，最难
的时候还没到。”他预见未来可能出现的团队分歧、资金链断裂、产品失败等困难，却也坚定表
示：“只要我们做的是一件对患者有意义的事，就值得坚持。”

如今，小鹰锐视的核心产品进入临床试验阶段，其中眼压计在宠物市场开始销售，聚焦超声的睫
状体成形仪也即将推向市场。接下来他们将与医院合作，推动产品的临床注册工作，让产品能更
快地与患者接触。公司也从最初的“教授带学生”模式，逐步成长为一支跨学科、懂临床、通市
场的团队。

“我们不是要取代医生，而是让好医生变得更好，让基层医生也有能力、有机会做更精准的手术
。”付际表示，“我希望，未来能做出每一个青光眼患者都用得上、用得起、用得好的眼压计。
”

作者：高雅丽 来源：中国科学报

更多 科学进展 请访问 https://www.iikx.com/news/progress/
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